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No permita que otros lo hagan por usted,
ICI ar con e s a o conviértase en un proveedor del Estado y
comience aganardineroya....
Objetivo

Conocer el marco juridico y comercial de la contratacién publica, con énfasis en la busqueda del valor agregado que le permita al
empresario tener mayores oportunidades en el mercado de las compras estatales y al Estado lograr su cometido de la satisfaccion
delas necesidades a través de la contratacion.

Permitir la familiarizacién con los aspectos legales que inciden en una adecuada atencién del Estado como cliente, desde la
planeacion hasta la presentacion y atencion de las ofertas hasta la culminacién para ser evaluado como un proveedor no solo
optimo si no excelente brindando mayores oportunidades para futuras contrataciones estatales.

O o Objetivos Especificos

» Reconocer laimportancia de construir un escenario de ventas cuyo fundamento es la planeacion.

« ldentificar el proceso de toma de decisiones

» Manejar de manera general los aspectos legales que rodean la contratacién publica y que inciden en la elaboracién y
presentacion de ofertas exitosas, asi como en una ejecucién contractual mas que satisfactoria.

« Conocer los errores que normalmente se comenten en la preparacion y presentacién de procesos de contratacion y que genera
la eliminacion de oferentes.

Beneficios = ]

Busqueda de toda la contratacion publica, mixta y privada de Colombia

Consultas ilimitadas de toda la contratacion en el portal web

Alertas tempranas a su buzon electronico filtrada por actividad econdmica, departamento y cuantia
Seguimiento diario a la publicacién de nuevos documentos (Max. 50 contratos por usuario)
Publicidad de suempresa en las alertas tempranas a todos los usuarios

Seguimiento al estado de los contratos

- #ll— Buscamos por usted

Buscamos diariamente en internet contratacion publicay privada a nivel nacional en el siguiente orden:

« Portal tnico de contratacion del Gobierno SECOP

Entidades publicas que no publican o publican parcialmente la contratacion en el portal Unico de contratacion del Gobierno
como la Alcaldia de Bogotéa, Hospitales Publicos, Universidades Publicas, Colegios Publicos, Alcaldias, Gobernaciones,
Corporaciones Auténomas Regionales, IDU, INVIAS, AEROCIVIL, etc.

- Entidades que publican en su propia pagina la contratacion como: Empresas de servicios publicos de todo el pais (EPM,
ACUEDUCTO DE BOGOTA, etc.), Organizaciones no Gubernamentales (ONG), Bancos, Empresas promotoras de Salud
(EPS)entre muchas otras, Universidades, etc.

u Contenido Tematico L

on GRATUITA por 1 mes a uno de los mejores

buscadores de Contratacion Publica en Colombia

1. Principios de la Organizacion del Estado 5. Planeacién Contractual
a. Ramas del poder publico a. Planear desde el punto de vista de la Entidad contratante
b. Organizacion electoral b. Analisis de la necesidad
c. Organos de control c. Lo que el mercado ofrece
d. Entes autébnomos d. Escoger la modalidad de seleccion
2.Régimen Juridico Aplicable 6. Planear desde el mercado
a. Identificacion del Régimen Aplicable dependiendo el a. El Estado como cliente
tipo de entidad publica b. Analisis de la necesidad
'G i. Régimen General i. Estudio de mercado
ii. Régimen Exceptuado ii. Cotizaciones
_E- 3. Generalidades del Derecho Administrativo iii. Analisis de la capacidad comercial
- a. Clausulas excepcionales iv. Analisis de la capacitad te;cmca .
(&) b. Acto Administrativo v. Donde buscar las oportunidades de contratacion
PY,) c. Contrato vi. Manejo de portales de contratacién (SECOP)
- 4. Introduccién a la Contratacién Estatal 7. Entender la nueva tendencia de la Contratacion
w a. Licitacion Publica a. Colombia Compra Eficiente como agente de cambios
b. Seleccion Abreviada b. Acuerdos Marco de Precio
c. Concurso de Méritos i'. Agreggcién de demanda .
d. Contratacién de Minima Cuantia c. Tienda Virtual del Estado Colombiano

. Contratacién Directa d. SECOPII
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on GRATUITA por 1 mes a uno de los mejores

buscadores de Contratacién Pt’lblica en Colombia

Seminario - Taller
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Licitar con 2] Estado

. Los Pre-pliegos

No permita que otros lo hagan por usted,
conviertase en un proveedor del Estado y
comience aganardineroya....

Requisitos habilitantes

a. Lectura y analisis de los Pre-pliegos g. Aspectos técnicos
i. Descripcion del objeto a contratar h. Aspectos econémicos
ii. Modalidad del objeto a contratar i. Uniones temporales
iii. Criterio para escoger los factores de seleccion j- Consorcios
iv. Riesgos que pueden afectar el desequilibrio econémico k. Promesa de sociedad futura
v. Garantias |.  Subcontrataciéon
. Entender la necesidad del cliente ..
. Conformacioén del equipo 12. I(_:a Prelzegt'acllgln de la Oferta
. Requisitos formales en los pliegos a. ‘.apacidad juridica -
o b. Inhabilidades e incompatibilidades
. Subsanabilidad Inhabilidad brevinient
Requisitos habilitantes ¢. ‘nhabriidades sobrevinientes
d. El contrato social

. Aspectos técnicos
. Aspectos econodmicos
Uniones temporales

XTI oS QSHT0 Q0T

i. Objeto social
ii. Actas de juntas de socios
iii. Actas de juntas directivas

Consorcios . . .
. Promesa de sociedad futura ?' 82223323 g?ggr?ifer\?:ional
|. Subcontratacion g. El Registro Unico de Proponentes
. Los Pliegos h. Objeto licitado
Requisitos formales i. Oferta estatica
Estructura ¢ Qué espero y que no? j. Oferta dinamica
Contenido i. Presencial
Adendas ii. Electrénica

9

a.

b.

c.

d.

10. Licitacion Publica

a. Reaquisitos de apertura
b. Etapas de Licitacion
1

a.

b.

c.

d.

—\

. Cierre de la Licitacion
Preparacién de la oferta

Entender la necesidad del cliente
Conformacién del equipo
Requisitos formales en los pliegos
e. Subsanabilidad

MODULO MINIMA SEMINARIO -
CUANTIA TALLER

Intensidad: 3 horas Unicamente los dias
De 9:00 am a 12:00 m.  viernes y sabado de 8:00

13. Seleccion abreviada de bienes y servicios de
caracteristicas técnicas uniformes
a. Importancia de conocer y manejar sus costos fijos

14. Seleccion abreviada
15. Generalidades concurso de méritos

16. Generalidades contratacion por minima cuantia
a. Las potestades del Estado contratante

17. Generalidades de las APP .
Modalidad

Incluye : Documentacién con informacion del curso.
Certificado de Asistencia, dos meses de suscripcion
gratuita a uno de los portales de contratacion y
asesoria por un mes gratis en procesos de
contratacion.

a.m. a 6:00 p.m. Forma de pago: Contado
ON LINE - VIRTUAL Consignacion Bancaria: Davivienda. Cuenta de
Lunes a viernes de 6:30 Ahorros No. 473800018706 a nombre de Julian
p.m. a 8:30 p.m. Vargas Carrefio. Enviar consignacion al correo
i Intensidad: 20 horas electrénico: info@aulamaxstudio.com,
(& ) info@licitarconsultores.com,
o ventas@licitarconsultores.com
=2 Personal docente = O
(3 Contamos con personal docente especializado, con amplia experiencia en procesos de contratacion.
(2] ™ Asesoria y Consultoria Freelance
= Brindamos el servicio de consultoria en sus procesos de Contratacién Estatal como; analisis de pliegos, viabilidad del proceso
w contractual, andlisis de mercado, y ajuste de precios competitivos, asesoria en la parte juridica (defensa de la propuesta y aplicacion de

Ley 80 y sus modificaciones de Leyes anexas como Ley 1150 de 2007 y sus Decretos) asesoria en la parte financiera como: (Indices de
liquidez niveles de endeudamiento, propiedades del patrimonio ajustables a presupuestos de las entidades, manejo de formulas de ajuste
para precios en aplicaciones de formulas de media), nuestra especializacién es asesorar procesos licitatorios que le permitiran a su
empresa competir con éxito y aplicar novedosas metodologias obteniendo favorables resultados en todos los procesos presentados.
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